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Salutare, prietene! 

E?ti în c?utarea unei idei de afacere online?

Î?i prezint poate cea m ai bun? afacere online, cea m ai în vog?, cea m ai prof it abil? ?i 

cu r iscur i le cele m ai m ici ,pe care o po?i dem ara de acas? sau de or iunde alt undeva, 

dac? ai un calculat or  ?i o conexiune bun? la Int ernet .

Nu ai nevoiede cuno?tin?e avansate de marketing, nu trebuie s? fii specialist în online ?i 

nici nu trebuie s? fii un bun vorbitor de limb? englez?!

Mai mult, nu ai nevoie de sume mari pentru investi?ii, nici de angaja?i, nici de spa?ii 

comerciale?

Este vorba de AFACEREA TA ONLINE PE AMAZON.

Ce presupune asta, te vei întreba pe bun? dreptate?  Nimic mai mult decât s? cumperi 

produse ieftine, de obicei din China, ?i s? le trimi?i în SUA sau în alte ??ri în care Amazon 

are depozite, unde le vei vinde scump, pentru c? acolo exist? cump?r?tori cu o putere de 

cump?rare considerabil?.

Toat? ?mi?carea? se realizeaz? la un click distan??, adic? faci toate aceste opera?iuni din 

fa?a laptopului, din confortul propriei case. Mai concret, uite ce trebuie s? faci:

Pasul 1 Cau?i pe www.amazon.com ce produse care se vând foarte bine în SUA. Analizezi 

produsul g?sit, în func?ie de ni?te parametri (dimensiuni, greutate, pre?, BSR ? * best seller 

rank, review-uri).

Pasul 2 Studiezi concuren?a ? cum au îmbun?t??it ei produsul ?i ce fel de review-uri au, 

care este reac?ia consumatorilor legat? de produs?

Pasul 3 Cau?i pe www.alibaba.com (un website din China, care concentreaza to?i 

produc?torii valoro?i, serio?i ?i care accept? plata pentru produse prin metode securizate 

pentru tine) - cine fabrica produsul t?u?  Intri în legatura cu produc?torii ?i negociezi 

condi?iile pe care le vrei; Solici?i câteva mostre acas? la tine, le verifici, propui îmbun?t??iri, 

pl?te?ti prin metode sigure, verificate ?i comanzi produc?ia. E?ti director de opera?iuni!

Pasul 4 Între timp, te ocupi de pozele de produs, brand / logo (dac? nu te pricepi la design 

de logo ?i etichet?, apelezi la speciali?ti, pl?tind sume destul de mici).
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Pasul 5 Dup? terminarea produc?iei solici?i controlul de calitate, tot în China, la o 

companie independent? (serviciu care cost? între 80 ?i 150 de dolari pentru 1000 de buc??i 

din produsele tale ? vei primi un raport complet de verificare, înso?it de poze ?i video, 

eventualele produse neconforme sunt trimise înapoi produc?torului ?i sunt schimbate sau 

prime?ti banii înapoi). Despre asta vorbeam când spuneam c? î?i asumi riscuri mici ?i 

calculate!

Pasul 6 Produsele sunt livrate la Amazon SUA cu curier rapid Air Express (sau maritim, 

dac? ai deja stoc în Amazon ?i vrei s? î?i optimizezi costurile de transport). Iar Amazon se 

ocup? de toat? logistica: recep?ie marf?, depozitare, împachetare pentru transport c?tre 

clien?i, predarea la curieratul rapid, gestiune comenzi etc.

Pasul 7 TU începi vânz?rile efective. Iar Amazon î?i trimite la fiecare 2 s?pt?mâni banii în 

contul indicat de tine. 

Reiei pa?ii de mai sus pentru cel de-al doilea produs ?i pentru cel de-al treilea?  Cape?i 

experien??, devii tot mai bun ?i î?i optimizezi profiturile! 

CE ESTE AMAZON?

E?t i cur ios s? af l i  m ai m ult e?

Amazon este cea mai mare pia?? de comer? online din lume ? în genul lui Emag, doar c? 

muuuuult mai mare, de vreo 270 de ori mai mare. Vânz?rile de produse online pe Amazon 

dep??esc suma de 136 de miliarde USD anual (pe Emag vânz?rile ating suma de 0.5 

miliarde de dolari pe an).

La 1 dolar cheltuit de c?tre cump?r?torii din SUA în comer?ul online, 40 de cen?i provin din 

cump?rarea de produse de pe Amazon!
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Amazon are peste 306 milioane de clien?i în peste 180 de ??ri din lume, deci clien?ii t?i 

exist? deja, nu trebuie s? ac?ionezi pentru a crea o pia?? de desfacere, ci s? te adresezi 

unei pie?e existente! Câte afaceri cuno?ti în care pia?a de desfacere este deja creat?, iar tu 

trebuie doar sa profi?i?

Amazon activeaz? în SUA (principala pia??) + alte 14 ??ri, printre care se num?r?: Marea 

Britanie, Germania, Fran?a, Italia, Olanda, Canada, Mexic, Brazilia, Japonia ?i Australia.

A?a cum am mai ar?tat mai sus, Amazon se ocup? de tot ce este necesar pentru vânz?rile 

tale în cele 14 ??ri în care are deschise cele peste 120 de depozite. Cuno?ti alte afaceri în 

care cineva s? se ocupe de clien?i în locul t?u?

Amazon se afl? într-o expansiune continu?. Compar? ?i tu: cump?rarea de produse online 

de pe aceast? platform? a crescut exponen?ial, chiar ?i în perioada de criz? mondial? din 

perioada 2007-2011! 

Ce ne ?spune? graf icul de mai sus (datele sunt valabile pentru anul 2016) despre 

vânzat or i i  care act iveaza pe Am azon?

- 25% au un prof it  înt re 50% si 200% sau chiar  m ai m are!

- 50% ob?in prof it  de + 25%
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Iat?, a?adar, dou? lucruri care sunt nu doar interesante, ci ?i obligatorii în ceea ce prive?te 

profitul afacerii tale pe Amazon:

- Sunt extrem de pu?ine afaceri pe care le po?i face în Romînia f?r? s? fii specialist 

într-un anumit domeniu ? IT, contabilitate, marketing, Social Media, studii de pia?? 

sau web design) care s? î?i asigure o rat? a profitului net de cel pu?in 20% (uzual 

30-100%),

- Dac? nu ob?ii o rat? a profitului net mai mare de 20% pentru produsul pe care îl 

vinzi, caut? un produs mai bun. Ai o palet? extrem de larg? de posibilit??i, o 

multitudine de peste 20 de milioane de produse vândute pe AMAZON.

Dac? ai ajuns pân? aici, te întrebi probabil cum ai putea s? începi aceast? afacere.

AMZ Academy (www.amz-academy.ro) a preg?tit pentru tine ?probabil? cel m ai bun curs 

din Rom ania ?i cu cer t it udine cursul cu cel m ai bun rapor t  calit at e /  pre?.

La primul curs s-au inscris 113 persoane din România, Anglia, Irlanda, Italia, Germania, 

Grecia ?i Republica Moldova.

În baza informa?iilor primite la curs, cei mai mul?i cursan?i ?i-au g?sit deja produsele, 
parcurgând toate criteriile pe care le aplic?m c?ut?rii de produse, acestea fiind validate de 
c?tre traineri.
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Printre activit??ile de c?utare de produse, cursan?ii ?i trainerii ?i-au f?cut timp s? ias? la 

restaurant, insoti?i sau nu de membrii familiei, pentru c? leg?turile dintre oameni nu se 

realizeaz? doar la nivel profesional prin transmitere de informa?ii, ci ?i la nivel personal ? 

acolo unde se întâmpl? transferul de abilit??i, energie, entuziasm ?i determinare.

În fine, succesul fiec?rui cursant este ?i succesul AMZ Academy.

CE VEI ÎNV??A LA AMZ ACADEMY? 
- Cum s? alegi produse folosind ni?te criterii atent studiate si strategii verificate de 

succes, care i?i aduc un profit garantat;

- Cum s? g?se?ti cel mai bun furnizor ? dup? ce vei alege produsul, va fi necesar s?-i 

aduci ni?te îmbun?t??iri, s?-l personalizezi, s?-i faci mici retu??ri ?i s?-i aplici un 

brand astfel încât acesta s? poat? fi recunoscut dup? lansarea pe pia??, prin 

urmare vei înv??a foarte multe lucruri despre branding ?i cum acesta poate 

contribui la succesul afacerii tale.

- Vei înv??a s?-?i listezi produsul, s?-l expui ?i s?-l promovezi cu un sistem care a dat 

rezultate sigure în cazul celor care l-au aplicat consecvent. Vei înv??a bazele 

marketingului pentru afacerea ta, tot ce trebuie s? ?tii pentru a-?i valorifica 

produsul la poten?ialul s?u maxim.

- Tehnici u?or de urmat cum s?-?i creezi o baz? de clien?i, cum s? ob?ii review-uri 

favorabile ?i multe alte lec?ii bonus!

?i nu în ultimul rând î?i vom ar?ta prin puterea exemplului personal c? succesul este real 

? ai nevoie de oameni cu rezultate reale, credibile care s?-?i confirme pas cu pas itinerarul 

propriei tale c?l?torii.

Tot ce vei primi va fi informa?ie testat?, u?or de în?eles, aplicabil? imediat, cu care s? faci 

progrese reale într-un interval de timp cât mai scurt.
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TESTIMONIALE 

Ai putea fi ?i tu unul dintre cursan?ii no?tri de succes. Uite câteva m?rturii:

Ionu? C.? Cu ajutorul lui Adrian am reu?it s?-mi stabilesc o strategie câ?tigatoare de vânzare, 

s? înv?? tot ce-i de ?tiut despe lansarea ?i listarea unui produs ?i s? le ofer americanilor exact 

ce le trebuie. În timp record produsele mele au început s? ?zboare? pur ?i simplu de pe rafturile 

Amazon. N-a? fi atins profitul de care m? bucur ?i m? gândesc mereu ce a? fi f?cut f?r? 

ajutorul trainerului. Sf?tuiesc pe oricine are nevoie de un ghid priceput în ?jungla? care este 

Amazon s? apeleze cu încredere la el. Poate nu vi se par mari vânz?rile mele, dar de curând 

am f?cut 18 ani ?i câ?tig deja 2.000 euro pe lun?!!?

Carm en ?i R?zvan: ?Dup? ce ne-au analizat produsul ?i ne-au dat sfaturi ?i tips-uri despre 

cum s? sc?dem pre?ul de produc?ie, cum s? relansam cu succes produsul ?i s? optimiz?m 

businesul, am ob?inut profitul la care visam de când ne-am început afacerea pe Amazon ?i 

înc? ceva în plus! De când am apelat la ei, vânz?rile s-au TRIPLAT. Acum avem în sfâr?it bani s? 

c?l?torim. Noi înc? apel?m la ei de fiecare dat? când avem o întrebare ?i dac? vre?i ce-i mai 

bine pentru businesul vostru, v? recomand s? proceda?i la fel?
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PA?II DE URMAT

Iat? care sunt pa?ii de urmat dac? vrei s? urmezi calea succesului descris? de noi:

Intr? pe pagina cursului http://amzacademy.ro/curs/ ?i afl? toate informa?iile de care ai 

nevoie pentru a lua o decizie.

1. Parcurge lista de ?Înt reb?r i f recvent e? ?i, dac? nu ai aflat acolo r?spunsul, d? click 

pe butonul ?Vreau s? af lu m ai m ult e? de pe pagina de curs. Sau scrie-ne direct pe 

adresa office@amzacademy.ro. În cel pu?in 24 de ore vei primi r?spunsul la 

întrebarea ta.

2. Mai sunt câteva zile pân? la înscriere, apeleaz?-ne telefonic la unul din numerele de 

telefon indicate pe site dac? ai nevoie de clarific?ri urgente.

3. Înscrie-te la un webinar gratuit ?i testeaz?-ne competen?a, vezi ce î?i putem oferi mai 

exact ?i dac? suntem exact tipii de la care ?i-ar pl?cea s? înve?i.

4. Un ultim pas ? dup? ce ai procesat toat? informa?ia necesar? lu?rii unei decizii în 

cuno?tin?? de cauz? ? ai curaj ?i manifest? perseveren??! 

Si noi am inceput de la zero! Si noi am avut anumite temeri la început. Dar acum am 

renun?at la job-urile de 2.000 Euro pe luna, pentru c? suntem mult mai satisfacu?i financiar 

de vânz?rile pe Amazon.  Suntem aici s? te ghid?m pân? la ultima ta vânzare!

Înscr ie-t e ACUM, nu rat a Cursul de AMAZON FBA din Februar ie! 

Echipa AMZ v? ureaz? lansare cu succes de produse pe pia?a AMAZON! 
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 Cea m ai m are echip? de t rainer i rom âni + O 
com unit at e num eroas? în care : 

- schim b?m  inform a?ii 
- înv???m  t ehnici ?i st rat egii
- ne îm p?r t ??im  ent uziasm ul ?i succesul

?i facem  t ot ul pent ru a ne cre?t e afacer i le de pe 
AMAZON! 
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