
 

Viitorul tau. Afacerea ta. Invata sa obtii intotdeauna valoarea
maxima
Locul desfasurarii: Hotel Intercontinental
Organizator: inCommunica SRL  

Acest renumit seminar international, personalizat pentru antreprenori, va fi sustinut de catre
Mehmet Soyer, reprezentant al BCMS Corporate in zona mediteraneana si Andreea
Mihalcea, Partener BCMS in Romania.? Participarea la seminar nu implica nicio obligatie
financiara si va da dreptul la o sedinta de consultanta gratuita. PRINTRE SUBIECTELE
ABORDATE Motive pentru care un antreprenor decide sa-si vanda actiunile Motive pentru
care companiile decid sa cumpere alte companii De ce nu reusesc antreprenorii sa-si vanda
afacerile cu succes 4 greseli critice facute in procesul de vanzare a companiilor De ce este
importanta "vanzarea viitorului" De ce evaluarea traditionala este gresita fundamental
Importanta primei abordari a pietei Cum reuseste procesul unic al BCMS sa obtina valoarea
maxima a unei afaceri Cum sa finalizezi cu succes procesul de vanzare Detalii aici:
http://goo.gl/1pJ7vx  

Despre inCommunica SRL
Fondat in 1987, BCMS Corporate este lider pe piata din Marea Britanie in vanzarea
companiilor private la valoarea lor maxima.
Confirmare pana la data:  16 octombrie 2013
Participare:  Intrare libera

Andreea Mihalcea
mihalcea@bcmsaka.com
0770732701

INCOMMUNICA SRL

Program

09:00 Inregistrare si welcome coffee

09:30 Partea I



10:45 Pauza de cafea

11:00 Partea II

13:00 Incheiere

Locul desfasurarii: 

Hotel Intercontinental 

Vorbitori

Mehmet U Soyer
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